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CALES SON OS
OBXECTIVOS DA
PRESENTACION?

« Mostrar que as interpretacions das

Intervencions non son unanimes neste tema.

 Dar a conecer a experiencia das BMC

en relacion a adquisicion de fondos
bibliograficos (FB).




COMO SE ADQUIRIAN
OS FB NAS BMC
ATA A LCSP?

* Directamente aos quioscos e as librarias
proximas as bibliotecas.

* A traves dun concurso ordinario as
empresas de distribucion.




CALES ERAN AS
RAZONS PARA
FACELO ASI?

« As bibliotecas son espazos publicos e
contribGen ao desenvolvemento economico
dun territorio.

* O desenvolvemento € maior cando existe
cooperacion entre librarias e bibliotecas
pola sinerxias creadas entre ambas.
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QUE FITOS CARACTERIZA
A LCSP EN RELACION A

ADQUISICION DOS FB?

+ Introduce a perspectiva da contratacion estratéxica.

* Promove a participacion da pequena e mediana empresa
a través da promocion da contratacion por lotes.

* Os contratos menores son ata 15.000 euros sen ive.

« A subministracion de libros segue sen ter regulacion
basica propia.




CAL FOI A POSTURA
DAS BIBLIOTECAS
ANTE A LCSP?

« Contratos menores anuais.

- Compra directa ao considerar que
os libros tenien dereitos de autor/a
e ademais caracter patrimonial.

« Licitacion ordinaria.

« Acordo-marco e lOgO contratos menores.




CAL FOI A POSTURA DA
CEGAL ANTE A LCSP?

 Elabora un informe sobre como as
bibliotecas poden seguir mercando
os libros nas librarias.




CAL E A ARGUMENTACION XURIDICA DAS
DISTINTAS FORMAS DE CONTRATACION?

* Unha resolucion da "Junta Consultiva de Contratacion Pablica del Estado”
que abre a porta a poder seguir mercando os libros con contratos menores.

« Considerar que os libros cientificos son bens de caracter incorporal ou
valores negociables ao ter dereitos de autor/a para facer compra directa.

« Artigos 156, 157 e 158 da LCSP 9/2017 para os procedementos de
licitacion de procedemento aberto xeral.

» Artigos 219 a 222 da LCSP para a realizacion dun acordo-marco.
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QUE E UN ACORDO
MARCO?

- E unha forma de contratacion nova
que introduce a LCSP

- Un acordo marco é a forma de racionalizacion
técnica da contratacion consistente en
preestablecer unha serie de condicions ou termos

que seran comuns a todos os contratos baseados
nese acordo marco.
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CALES SON AS VANTAXES
DO ACORDO MARCO?

* Permite cumprir cos principios de transparencia
e concorrencia competitiva.

* Permite que un nimero elevado de provedores/as
poidan acceder a contratacion ao adquirir por lotes.

« Da unha certa estabilidade porque a duracion minima
€ de doce meses e a maxima é de catro anos.

« Unha vez resolto, a compra seguira sendo axil porque se
pode utilizar a forma de contrato menor para facer as
adquisicions anuais.
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QUE FEITOS DETERMINARON
A REVISION DA CONTRATACION
DE LIBROS DAS BMC?

* A interpretacion do Interventor da LCSP, 9/2017

+ A constitucion dunha asociacion de libreiros e libreiras na cidade
da Coruna que demanda que se siga mercando as librarias e mais
transparencia e equidade na compra.
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CAL E A POSTURA DAS BMC
ANTE ESTE CONTEXTO?

« Enviar a Intervencion un informe coas
distintas modalidades de contratacion.

» Apostar polo acordo marco para a compra de
libros e audiovisuais e contratar directamente
as editoriais as publicacions periodicas.

« Contratar unha asesoria a Catedra de Dereito
Local da UDC para facelo.
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CALES SON AS
RESPONSABILIDADES
DE CADA ENTIDADE?

» A catedra de dereito local asume a argumentacion
xuridica e desena as bases para sacar a licitacion.

« As BMC distribGien os lotes e elaboran o borrador
dos criterios de adxudicacion.

» A catedra adapta os criterios a forma xuridica.




COMO CONFORMAMOS
OS LOTES?

* Por centro e publico destinatario
* 17 lotes entre 4.400 e 10.700 €

- Limitamos 0 acceso a contratacion
a dous lotes por provedor/a
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QUE CRITERIOS DE
SOLVENCIA PEDIMOS?

» Solvencia economica e financeira = volume
anual de negocio igual ou superior a 15.000 €.

» Solvencia técnica e profesional=
subministracions ou traballos efectuados nos
altimos tres anos que alcance un importe
igual ou superior a 7.500 €.
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QUE CRITERIOS DE ADXUDICACION
BARALLAMOS?

CRITERIO
Prezo * Desconto no prezo
Calidade do servizo de subministracion * Tempo de entrega do 80% dos pedidos
* Tempo de resposta a unha reclamacion
* Disponibilidade dunha plataforma en
lina que permita a consulta de titulos
Calidade do servizo de prescricion lectora - Dispor dun establecemento na cidade da Coruia

€ de cooperacion * Servizo de libros a exame na propia biblioteca

* Designacion dunha persoa que actie como
prescritora de recomendacions

Sustentabilidade do servizo » Utilizacion de transporte con materiais

CON Cero emisions

* Uso de embalaxes ecoloxicos .I 5

CONSELLO DA CULTURA GALEGA - SANTIAGO, 9 DE XURO DE 2021 - ksabel Blanco



COMO SERA
O PROCEDEMENTO
DE CONTRATACION?

Contratos de importe menor ou igual a 15.000 € (ive incluido) Contratacion menor

Contratos de importe superior a 15.000 euros Procedemento aberto simplificado e abreviado




PODEMOS EXTRAER |
ALGUNHA CONCLUSION?

Ainda non temos experiencia para valorar o proceso
de contratacion e do servizo pero si podemos concluir
que as veces as posturas das Intervencions non son
unanimes e que, na maioria dos casos, poden mudar

se 0s/as xestores/as culturais temos unha actitude
propositiva e suxerimos outras opcions mais axeitadas
aos NOSOS servizos sempre e cando estas opcions
estean argumentadas xuridicamente.
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